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Changez de fournisseur
pour libérer de la valeur

Les plateformes d'lA, cloud et modernes sont

en train de refondre le monde de I'entreprise.

Pour autant, bon nombre de RSI demeurent fideles

a leurs fournisseurs traditionnels, bien gu’ils montrent
des signes d’essoufflement. Découvrez ici les
avantages observés par 500 décideurs qui ont choisi
de changer de fournisseur.

Et pourquoi pas vous ?

O des entreprises qui ont changé de fournisseur
o ont obtenu des résultats a la hauteur ou

au-dessus de leurs attentes.

Les raisons qui encouragent les entreprises a sauter le pas

Capacités techniques
Aspects financiers
Qualité de service

Alighement stratégique

Les problématiques liées au progres

Tout parcours de changement est jonché d’obstacles. Voici les problématiques que
rencontrent une majorité de dirigeants :

85% 83% 65% 64 %

Implémentation Gestion Contraintes liées Difficultés
technique durisque aux ressources organisationnelles

Le changement ne doit pas étre synonyme de chaos

Les dirigeants qui vont de I'avant et changent de cap en toute confiance
ne laissent aucune place au hasard. Leur secret ? Planifier, aligner et trouver
les meilleurs partenaires.

84 % des entreprises qui ont élaboré un plan de transition exhaustif ont atteint voire
dépasseé leurs objectifs. La réussite ne s'obtient pas par exces de confiance : elle passe avant
tout par I'élaboration d’une feuille de route.

L'IT (86 %), les finances (79 %), les achats (79 %) et la sécurité (76 %) représentent les
principaux influenceurs décisionnels. C’est en invitant tout le monde autour de la table que
I'on prend les meilleures décisions.

La migration des données (56 %) et la complexité de I'intégration (49 %) figurent parmi
les difficultés techniques les plus citées. Choisissez un partenaire capable de transposer
des migrations complexes en avantage concurrentiel.

Deux entreprises sur trois parmi les plus performantes misent avant tout sur
des évaluations détaillées des risques pour faciliter leur transition. En anticipant
les irrégularités du parcours, la route devient tout a coup plus praticable.

Le changement est inévitable.
On ne peut en dire autant du progres.

Les DSI qui dirigent leur service avec clarté et audace, tout en privilégiant la collaboration,
sont capables d'insuffler la transformation par un simple changement de fournisseur.

Pure Storage simplifie la transformation.
12 500 clients. Les meilleurs taux de satisfaction du secteur. Des mises a niveau fluides et un support d’experts.

Lisez le Guide stratégique du DSI moderne pour un changement réussi de fournisseur >
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